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Els nous sistemes de comerc

| repte de 'economia col-laborativa

La qliestio és saber distingir la frontera entre compartir i treure’n benefici professional

ESTER
Oliveras

1 meu pare solia dir: «El
cotxeiladonanoescom-
parteixen». Obviant el
component masclista,
| D'expressio mostra el va-
lor que se solia atorgar a la posses-
sio del cotxeiqueclaramentestade
baixa, sobretot en entorns urbans
on cada vegada hi ha més inconve-
nients per al seu us. Cotxes, motos
o cases no residencials son actius
amb un cost d’adquisici6 relativa-
ment elevat per a una economia fa-
miliar i que gairebé mai s’utilitzen
al maximdelasevacapacitat. L’eco-
nomia collaborativa permet als
propietaris llogar aquests béns
quan no estan sent utilitzats, i als
no propietaris utilitzar-los sense
necessitat de comprar-los.

Aleconomia collaborativa se
li atribueixen, com a minim, du-
es bondats. La primera és un major
aprofitament dels béns fisics, que
repercuteix en la sostenibilitat del
planeta.laixo no és poca cosa. La se-
gona és la millora de les economi-
es domestiques, tant si la familia
és proveidora del bé com consumi-
dora. En '’economia collaborativa
s'inclouen totes aquelles platafor-
mes, amb anim de lucre o sense,
que creen un mercat per a I'is tem-
poral de béns o serveis, sovint —pero
no exclusivament— per part de par-
ticulars. [ aqui és on pot apareixer
la problematica.

En molts ca-
sos, 'economia col-
laborativa se solapa
amb sectors d’activi-
tat que ja existeixen
com ara els apartho-
tels o els cotxes de llo-
guer i, ara mateix, les
normes juridiques i
fiscals que regeixen
uns i altres sén dife-
rents. La pregunta a
respondre és: {com es
determina si algt es-
ta participantdel’eco-
nomia collaborativa
0 bé n'és un professi-
onal i, per tant, ha de
complir amb els ma-
teixos requisits que
s’exigeixen als negocis o professio-
nals? {On es posa la ratlla? ¢Cal cre-
ar una nova figura per aquest tipus
de professionals?

S| L'ECONOMIA cor-

laborativa s’entén com una tran-
saccio de ciutada a ciutada, existei-
Xen tres caracteristiques que poden
ajudar a identificar-la. La primera:
I'objectiu és repartir el cost d'un
servei, com per exemple repartir el
cost d'un trajecte de cotxe. La sego-
na: el lloguer de I’actiu no és cons-
tantsino puntual; peraquestmotiu
en algunes ciutats el lloguer d’ha-
bitatges s’ha limitat a un nombre
de dies a ’any. I la tercera: es trac-
ta d’economia collaborativa quan
el preu pel lloguer del bé és inferi-
oral que cobraria una empresa que
es dediqui al mateix. Algud que llo-
gui el seu cotxe quan no l'utilitza
cobrara menys que una empresa

de cotxes de lloguer, ja que tampoc
oferira el mateix nivell de servei.
Les noticies que han aparegutles
darreres setmanes sobre la plata-
forma Airbnb a Barcelona s6n un
exemple de possibles problemati-
ques.L’atractiu turisticde la ciutat,
la dinamica del sector immobilia-
riilis de la plataforma estan cre-
ant les condicions per a la tempes-
ta perfecta.Sis’analitzen elsingres-
sos de Airbnb, s’observa que més de
la meitat dels mateixos son gene-
rats per empreses o persones que te-
nen més de tres habitatges a la pla-
taforma. El percentatge d’ingressos
originats per ciutadans amb una
tnica propietat ha anat disminu-
int, davant ’entrada d’empreses i
petits emprenedors immobiliaris
atrets per l'elevada demanda turis-
tica. Pisos que abans estaven dis-
ponibles per al lloguer dels ciuta-
dans, ara es troben copats pels tu-

ristes, per no parlar dels enganys i
pillatges que s’han generat en for-
ma de relloguer illegal. Si es por-
tés aquesta tendencia a I'extrem
i tots els ingressos de Airbnb pro-
vinguessin d'empreses o empre-
nedors immobiliaris, ées podria
qualificar encara d’economia col-
laborativa? La resposta €s no. Es
tractaria d'una tecnologia inno-
vadora, pero que hauria evolucio-
nat per convertir-se en intermedi-
aria entre professionals del sector
illogaters temporals.

EN CONTRAPARTIDA,

existeixen altres plataformes
d’economia collaborativa en les
quals la majoria de les transacci-
onsesrealitzen, efectivament, en-
tre ciutadans. Per exemple, Bla-
blacar per compartir trajectes en
cotxe o Privvy per llogar el cotxe
propi. Ara mateix, el pes afegit de
I’economia collaborativa repre-
sentaun percentatge petitanivell
europeu i encara inferior a nivell
estatal, pero la previsio és que es
generin nous mercats i s'ampliin
els existents.

De moment, es comparteix ca-
saicotxe, pero la veritat és que hi
ha potencial peraactius d'un cost
menor que estan molt lluny de ser
aprofitats al 100%. Un famos ar-
ticle d’'un economista calculava
que el temps mitja d’utilitzacié
d'un trepant és de 13 minuts per
llar durant tota la vida. {Per quan
una plataforma per compartir tre-
pants?éTallagespes? éBressols per
anadons?=
Professora agregada de la Universitat
Pompeu Fabra.



